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Vincenzo Vittorio Bocchino 
Sono una persona molto determinata, dinamica, flessibile con un’esperienza di oltre 15 
anni lato Sales, Digital Marketing e Business Analysis. 
Inglese e Francese a livello Business Professional (Spagnolo livello scolastico). 
Conosco il pacchetto Microsoft Office (Excel, Word, PowerPoint) a livello professionale 
Da fine 2018 ho iniziato a specializzarmi nella Data Analysis 
Q3 2019: ECDL (Excel, PowerPoint, Word) 
Q1 2020: Master “Business Data Analysis” part time presso Talent Garden 
Maggio 2020: Tableau Analyst (badge) 
Aprile 2021: iniziato il corso Data Analytics Professional Certificate - GOOGLE 
Q4 2021: Master “Digital Restart Data Analysis” full time presso Talent Garden  

 

PowerPoint 
Excel 
Power Pivot, Power Query 
Tableau 
Facebook Ads 
Google Analytics 
SQL 
Data Studio 
G-Suite (Gmail, Docs, Fogli)  

SKILLS & TECH 

LINGUE 

Italiano 
Inglese 
Francese 
Spagnolo 
 

FORMAZIONE 

2006 - “Unleash your power”  
Anthony Robbins Research Europe 
 
2003 - Project Management  
Regione Lombardia 
 
2002 – “Marketing Communication &   
E-Business” 
IED Milano (assistente ai docenti) 
 
2001  - “Comunicazione Strategica e 
Relazioni Pubbliche” 
IED Milano 
 
2001 - “Problem Solving & Decision 
Making” 
“R.S.O.” Milano 
 
2000 - Università di Milano – Filosofia 
(metà esami) 
 
1996 - Liceo Linguistico “Leopardi”-
Milano 
 
  

• Lancio in Italia della SSP “DYNAMEEX” per gestire in 
programmatic spazi ADV all’interno di newsletter di Editori 
Premium (Publishers, Classified, E-Commerce) 

• Costruire il Network  di Publisher (TOP25 in Italia) e 
sviluppare collaborazione con Agenzie Media & Trading desks 
per utilizzare la tecnologia DYNAMEEX 

Novembre 2018 - Dicembre 2019 (causa chiusura Sede Italia) 

 

Business Development Manager 
DATAWAD 

 

• Project Manager del lancio nel mercato italiano tecnologia U.S.A. in-
feed native “SHARETHROUGH” 

• Sviluppare il network di publisher italiani a cui proporre la SSP native 
“SHARETHROUGH”  

• Co-gestire  il lancio del “NATIVE HUB” del Gruppo Triboo sia lato 
Reservation che programmatic 

• Sviluppare collaborazione con Agenzie e trading desks per 
incrementare le attività programmatic media buying (Display/Rich 
Media/Videos) per Triboo 

Luglio 2016 - Luglio 2018 

 

Project Manager + Sales Manager 
PRIME REAL TIME (parte del gruppo TRIBOO) 

• Business development soluzioni di Real Time Bidding/Programmatic 
Media Buying 

• Sviluppo attività Affiliation/Performance marketing (CPA, CPL, CPI) 

• Sviluppo di progetti ADV per Advertisers ‘’Made in Italy’’ 
(training/consulenza) 

• Supporto Tecnico per la Google Stack (DFA-DFP-AdOperations-
Google Studio) 

• Monetizzazione traffico remnant dei publishers 

• Vendita della tecnologia proprietaria (AdGibbon) per la gestione dei 
rich-media mobile 

Aprile 2012 – Giugno 2016 

 

Performance Sales Manager 
DQ&A ITALY 

 

Settembre – Dicembre 2021 (Open Refine, Excel Avanzato,SQL, Tableau, Data Studio) 

Master Digital Restart “Data Analysis”  
(borsa di studio sponsorizzata da Banca Fideuram-Intesa San Paolo) 
Talent Garden 
 

Febbraio – Aprile 2020 (Open Refine, Tableau, Excel) 

Master Business Data Analysis (part time) 
Talent Garden 

 

Settembre – Ottobre 2020 (termine collaborazione causa COVID) 

Business Development Manager 
CAR AFFINITY 
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Autorizzo al trattamento dei miei dati 
personali N. 196/2003 e 2016 

 

Musica 
Fitness 
Viaggi 
Libri “Self-Help” 
Cani 
Libri sull’evoluzione di Internet e 
Marketing 
Robotica 
  

HOBBY 

Gennaio 2010 – Marzo 2012  (voli frequenti a Madrid, Parigi, Londra) 

 

Responsabile sviluppo Europeo 
DADA AD (parte di RCS Media Group) 

 

• Sviluppare vendita di BLOGO.IT e altri siti in concessione  

• Sviluppare vendita database emails (Editori in concessione)  

• Far conoscere al mercato italiano i vari prodotti di mobile advertising  

• Aumentare vendita attività direct mobile mktg su database 
VODAFONE e H3G (entrambi in concessione)  

• New business e sviluppo portafoglio clienti  

Luglio 2008 – Dicembre 2009 

 

Senior Digital ADV Manager 
DADA AD (parte di RCS Media Group) 

 

• Sviluppare vendita di Tiscali.it e del sito in 
concessione IlMeteo.it (sito meteo N.1 in Italia. 
All’epoca era una start-up) 

• Sviluppare vendita attività di direct mktg (database 
email proprietario) 

• Sviluppare vendita progetti Speciali ‘’ad hoc’’ per i 
clienti (advergame, contest,...,..) 
 

Maggio 2005 – Giugno 2008 

 

Senior Digital ADV Account 
TISCALI 

 

• Sviluppare vendita spazi ADV su Libero.it (Portale N1 in Italia) 

• Sviluppare vendita attività Direct Mktg (database email proprietario) 

• Analisi area geografica e comparativa anno precedente 

Dicembre 2003 – Aprile 2005 

 

Junior Digital Sales  Account 
ITALIAONLINE 

 

Dicembre 2002 – Novembre 2003 

 

Junior Product Manager (area Marketing) 
ITALIAONLINE 

 

• StartUp Ad-Network “SIMPLY.COM” nei mercati ES, FRA, UK  

• Sviluppare partnership in Italia dei clienti a portafoglio, Network 
Partners 

• Sviluppare il “blind network” (campagne CPM based e video banners)  

• Rappresentare Simply.com durante l’Ad-Tech 2011-2012 (Londra)  

• Rappresentare Simply.com durante l’iMedia Summit 2011 a Brighton 
(uno dei primi eventi in Europa in cui si è parlato di RTB/Big Data)  

• Analizzare dati traffico e comportamento utenti di alcune sezioni 
LIBERO.IT 

• Gestire con responsabilità crescenti alcune sezioni verticali 
(Oroscopo,Lotto, Ricette, Auto&Moto)  

• Gestire relazione con content providers (esterni) 

• Sviluppare vendita servizi VAS (added value services)  

•  

•  



 

 



 

 

 

 



 

 

 

 

 


